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Opinión

A dos                   
velas

E
l país puede sufrir 
otro apagón como el 
de abril y quedarse a 
dos velas. Es el riesgo 

que pende sobre nuestras ca-
bezas, nuestras bombillas, 
nuestras torres de alta tensión. 
Red Eléctrica ha reclamado a la 
Comisión de los Mercados y de 
la Competencia reformas ur-
gentes en los procedimientos 
para evitar un nuevo cero ener-
gético, aunque esto suponga 
encarecer el recibo de la luz. 

Por primera vez en ocho me-
ses, la compañía que preside 
Beatriz Corredor ha apuntado 
a la masiva entrada de energías 
renovables como una de las 
causas de las intensas oscila-
ciones de voltaje en el sistema. 
No es el único sistema que vive 
en plena tensión. 

La política española es más 
inestable que los kilovatios. Los 
proyectos penden de un hilo y 
hasta el último segundo no se 
sabe si van a alcanzar la gloria, 
como la Ley de Movilidad Sos-
tenible, van a aterrizar con es-
trépito como la Ley del Suelo o 
quedan restringidos a un sim-
ple control horario como ha 
ocurrido con la fallida Reduc-
ción de la Jornada Laboral. 

El Gobierno de Pedro Sán-
chez intenta dejar en la oscuri-
dad del pasado las andanzas de 
Cerdán, Ábalos y Koldo, gestio-
na el presente a media luz, a la 
que salta, y coloca las luces lar-
gas hacia unos comicios gene-
rales de ignota fecha. «El país 
está bastante bloqueado», ad-
vierte el presidente del Institu-
to de la Empresa Familiar, Igna-
cio Rivera. «Hay que gestionar 
el presente», añade, mientras 
lamenta que Gobierno y oposi-
ción piensen, en especial, en 
elecciones. 

Faltan reformas en España y 
en Europa, mientras los jóvenes 
con formación y talento esca-
pan al extranjero a la búsqueda 
de mejores oportunidades. 

Exportamos conocimiento y 
futuro con alto coste y escaso 
rendimiento. Política de pocas 
luces.

Ignacio Rodríguez 
Burgos

Nombramientos

► LUIS MAYO                  
Con una dilatada 
trayectoria en 
defensa y espacio,  es 
el nuevo director de 
Indra Space. Se 
encargará de consoli-
dar a la compañía 
como un actor único 
en Europa en toda la 
cadena de valor

►DANIELA RIVERO       
Takeda la ha designa-
do directora de la 
Unidad de Negocio de 
Angioedema Heredi-
tario, Trasplantes, 
Hematología y 
Terapias Derivadas 
del Plasma. Formará 
parte del Comité de 
Dirección

► LUIS MIGUEL 
GILPÉREZ                    
Celling 5G ha desig-
nado recientemente 
al que fuera máximo 
responsable de 
Telefónica España 
entre 2011 y 2018 
nuevo presidente del 
Consejo de                   
Administración

►MAGDALENA 
CASCAIS                                
Mit Worldline, 
compañía especiali-
zada en servicios de 
pagos, la ha elegido 
nueva  jefa de la 
división de Servicios 
Financieros y miem-
bro del Comité 
Ejecutivo

►EDUARDO                           
LLORENTE                      
Ha asumido el cargo 
de CEO para Estados 
Unidos de Quadrante. 
De esta manera, la 
compañía refuerza su 
expansión en el 
mercado norteameri-
cano, enfocado en 
renovables

►ALEJANDRO COCA                 
Dojo, proveedor de 
herramientas y 
tecnología de pagos, 
ha anunciado su 
incorporación como 
nuevo Head of Sales 
en España. Estará 
enfocado en el 
segmento de                
pymes

►IGNACIO                                     
HERNÁNDEZ                           
Desempeñará, a partir 
de ahora, el cargo de 
director comercial de 
Edenred, plataforma 
digital multisolución 
especializada en 
beneficios sociales                     
y employee                                
engagement

►SUSANA CABRERA    
Patrizia, gestora de 
inversiones en activos 
inmobiliarios globales, 
la ha nombrado 
Country Manager y 
Head of Investment 
Managementen Iberia, 
reforzando su compro-
miso con los mercados 
europeos 

Max Bazerman muestra 
cómo negociar con éxito 

hoy en día adaptando principios y estrategias para 
los nuevos y desafi antes contextos a los que se 
enfrenta este sector, brindando herramientas para 
negociar a través de diferencias culturales.

«Negociación»
Max H. Bazerman
DEUSTO
272 páginas, 19,90 euros

E l lector se encuentra ante un 
ensayo agudo e imprescindi-

ble para comprender los dilemas y desafíos que 
enfrentan la política y la cultura del último lustro. 
Los líderes políticos se han convertido en alborota-
dores que trafi can con las bajas pasiones.

«El rugido de nuestro tiempo»
Carlos Granés
TAURUS
204 páginas, 18.90 euros

Esta obra  lanza una crítica a la 
complacencia de Silicon 

Valley y al repliegue del Estado en la carrera por la 
innovación. La alianza que una vez impulsó internet 
o la exploración espacial se ha roto, y Occidente 
pierde ventaja frente a la nueva geopolítica.

«La república tecnológica»
Alexander C. Karp/ Nicholas W. 
Zamiska. TENOS.
320 páginas, 19,90 euros

Cómo alcanzar el éxito y 
solucionar sus problemas 

fi nancieros En este libro, el lector encontrará los 
principios fundamentales que necesita para 
triunfar en el terreno fi nanciero y que le permitirán 
engrosar su bolsillo y aumentar su cuenta bancaria.

«El hombre más rico de 
Babilonia».George S. Clason.
OBELISCO
160 páginas, 6,95 euros

Libros

Opinión

Baja natalidad:
el problema

E
l suicidio demográfi -
co por falta de niños 
conduce al declive 
económico. Más en-

vejecidos y menos españoles 
autóctonos cada año por más 
muertes que nacimientos. Y lo 
que implica de empobreci-
miento afectivo, por falta de 
hermanos, nietos…, 5,5 millo-
nes de personas viviendo solas 
hoy, gerontocracia electoral          
–con predominio del votante 
jubilado– y la irrelevancia in-
ternacional por variación del 
peso demográfico, a la larga 
con extinción.

La inmigración extranjera 
masiva no es ni mucho menos-
solución. En lo económico, 
pocos inmigrantes tienen cua-
lifi cación medio-alta y alta. En 
lo afectivo no suplen esa falta 
de hijos. En lo sociocultural, 
muchos tienen valores opues-
tos a los occidentales en temas 
clave como la igualdad hom-
bre-mujer, o vienen de países 
con altísimas tasas de crimina-
lidad. Con claros riesgos por la 
carga onerosa que suponen 
para un Estado de Bienestar 
con tanto desempleo como el 
nuestro; o de fracturas sociales, 
como en Francia o Bélgica.

El argumento derrotista es-
trella de largo plazo de los par-
tidarios de la inmigración ma-
siva es que la natalidad no 
repuntará, y por eso necesita-
remos más y más inmigración. 
Su barbaridad estrella de corto 
plazo es que necesitamos los 
inmigrantes, pese a haber en 
España varios millones de pa-
rados –un tercio aproximada-
mente, inmigrantes–, un mer-
cado de vivienda desbordado, 
y listas de espera en la sanidad 
pública disparadas en los últi-
mos años, entre otras cosas.

Hasta hace alrededor de 50 o 
60 años, más del 90% de los es-
pañoles y europeos se casaban 
para siempre y tenían varios 
hijos. 

No hay alternativa buena a 
recuperar, en buena parte, los 
valores seculares pronatalidad 
y profamilia estable. 

Centro de Economía Política y 

Regulación Universidad CEU San Pablo

Alejandro Macarrón


	TUE_12-10-2025
	TUE
	TUE
	Pag.: 6
	6 DINERO&NEGOCIOS Opinión 
	Nombramientos Opinión 
	Baja natalidad: el problema 
	Ignacio Rodríguez Burgos 
	Alejandro Macarrón 
	A dos velas 
	Libros 





